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«Reden wir manchmal zu viel

und machen zu wenig?»

Pascal Grolimund, Moderator und
Leiter Marketing bei Otto Fischer

BDie Ineltec hat sich weiter entwickelt: Sie ist die Fachmesse fiir intelligente Geb&udetechnologie

Ist die Transformation
der Ineltec gelungen?

Im April haben sich eine Handvoll Protagonisten der Ineltec in Ziirich zu einer Diskussionsrunde getroffen, um

sich tiber die neue Ausrichtung der friiheren Fachmesse fiir Elektrotechnik auszutauschen. Lesen Sie in unserer
Zusammenfassung, wo die Herausforderungen lauern und worin die grossen Chancen in der neuen Ausrichtung
der Ineltec bestehen. Die interdisziplindre Gebdudeautomation steht dabei neu im Zentrum des Messekonzepts.

Text und Bilder: Jirg Altwegg

Fast wie der Mai alles neu macht, passt
die Messeleitung der Ineltec das Kon-
zept den aktuellen Gegebenheiten an.
Ob die Transformation der ehemaligen
«Stromermesse» zur Schweizer Fach-
messe fiir intelligente Gebidudetechno-
logie gelingen kann, diskutierten auf ei-
nem Medienpodium die Messeleitung
mit Verbandsvertretern und Produkte-
anbietern. In einem ersten Themen-
block ging es um die Transformation an

und fiir sich.
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Transformation

um jeden Preis?

Alle Teilnehmer waren sich einig: Die
Digitalisierung findet statt — und zwar
auf der ganzen Welt. Entweder mit un-
seren Leuten vor Ort oder halt ohne. In
diesem Sinne hat sich die Messeleitung
zu Recht entschieden, sich von der rei-
nen Elektrotechnik zu verabschieden
und den Ficher auf die intelligente Ge-
biaudetechnik zu erweitern. Dass dabei
die Elektronik und Informatik eine
grosse Rolle spielen, versteht sich fast
von selbst.

An ein heutiges Gebdudemanage-
mentsystem ist aber fast alles angeschlos-
sen, was am Stromnetz hingt: Automa-
tion, Liftung, Heizung, Licht, Be-
schattung, Klimatisierung, Kommunika-
tion, Brandschutz sowie Sicherheits- und
Zutrittssysteme. Fachplaner sind deshalb
immer mehr gefordert, als Generalisten
zu denken. Es gilt Heizkurven zu verste-
hen, Ausleuchtungsparameter zu inter-
preteren oder Verschliisselungstechnik
zu integrieren. Alles Disziplinen, die frii-
her von einem separaten Spezialisten ge-
plant und realisiert wurden.




«Die Branche muss zusammen-
riicken, wir miissen miteinander
sprechen — wir kommen nur
gemeinsam weiter.»

Bernhard Caviezel, Leiter Produktmarketing bei ABB

Man konnte sagen, dass nicht nur die
Ineltec sich neu erfindet, sondern die
ganze Branche transformiert wird. Ne-
ben der Verschrinkung der verschiede-
nen Gewerke, die schon linger im Gan-
ge ist, gibt es auch neue Felder: Die
Sicherheit wird bei uns noch stiefmiit-
terlich behandelt, wird aber langfristig
eine grosse Rolle spielen. In dieses
Thema gehen auch Lésungen fiirs Al-
ter: Das intelligente Gebidude ermog-
licht uns, linger selbststindig zu blei-
ben. Smarte Systeme erkennen gesund-
heitliche Probleme oder Notfille recht-
zeitig und alarmieren automatisch die
notige Hilfe.

Die Ineltec will Hand bieten, Brii-
cken zu schlagen. Mit dem Motto «In-
novationen haben ein Zuhause» soll
Klar gemacht werden, dass sich alle
Baubranchen den neuen Entwicklungen
stellen miissen. Wer im unterdessen in-

ternationalen Wettbewerb bestehen
will, kommt nicht darum herum, sich

mit den neuen Technologien auseinan-
derzusetzen.

Miteinander sprechen

Wihrend der ganzen Diskussion kam
ein zentraler Punkt immer wieder zur
Sprache: Die Branche muss zusammen-
arbeiten und miteinander sprechen.
Nur wer fachiibergreifend plant, reali-
siert und nutzt, wird erfolgreich blei-
ben. Dazu ist der intensive Austausch
zwischen den verschiedenen Gewerken
von grosster Wichtigkeit. Die Ineltec
bietet darum neben den klassischen
Messestinden auch das Forum an, das
genau diesen Austausch fordern soll.
Hier besteht die Moglichkeit, Losun-
gen im Dialog zu erfahren. Nutzen Sie
diese Gelegenheit!

Doch nicht nur die Fachleute sollen
miteinander sprechen, auch die Besu-
cher sollen im Dialog erfahren konnen,
was ihnen die intelligente Gebiude-
technik bringt. Es gilt die Géste mit At-

traktionen an die Stinde zu locken und

dabei sowohl Handwerker wie Ingeni-
eure anzusprechen. Ob dieser Spagat
gelingt, das breite Besucherspektrum
abzuholen, wird sich im Herbst zeigen.
Eine tragende Rolle werden wohl
Emotionen und die Haptik spielen:
War das Anfassen von Schaltern, Dim-
mern und ganzen Schaltgeritekombina-
tionen einfach umzusetzen, sind heutige
Touchpanel-Losungen nicht per se at-
traktiv. Diese gilt es in einen anspre-
chenden Kontext einzubetten. Die Aus-
steller koénnen so teure Standfliche
sparen oder haben mehr Platz fiir die
Kundenpflege. Die Messeleitung konn-
te diesen Minderbedarf an Fliche pro
Stand mit mehr Ausstellern kompensie-
ren, sodass der Anbietermix fiir die Be-
sucher sicher noch spannender wird.

Kosten aufzeigen
Gerade im globalen Wettbewerb sind die
Kosten ein wichtiger Erfolgsfaktor. Wer

«Der Leidensdruck bei der
Ausbildung ist immens; die
Konzepte miissen hier dringend
(iberarbeitet werden.»
Christian Appert, Prasident von swissgee

Elektrotechnik 5/17 | 5

@
=
=
)
=
3
—]
=
=
=
=
©
£
©
7]
=




"]
=
=
(T
=
—
-
>
=
(=]
=
=
1]
=
o
(%)
=

nur die Anschaffungs- bzw. Erstellungs-
kosten im Fokus hat, wird langfristig auf
die Nase fallen. Weil intelligente Gebau-
detechnik zwar am Anfang Mehrkosten
verursacht, auf lange Sicht aber Kosten
spart, braucht es noch viel Aufklirungs-
arbeit. Viele sind sich nicht bewusst, dass
die Anfangsinvestiionen nur ungefihr
20% der Lebensdauerkosten (engl. Li-
te-Cycle-Costs) ausmachen. Wer hier zu
viel spart, wird dies wihrend der nichs-
ten 50 Jahre bitter bezahlen.

Einig sind sich auch alle Protagonis-
ten, dass die Professionalisierung drin-
gend vorangetrieben werden muss. Im
Consumer-Bereich, beispielsweise Ikea,
sind intelligente Steuerungen im Vor-
marsch, die der Endkunde einfach
selbst installieren kann. Wenn die Bran-
che es also nicht schafft, hier Nigel mit
Kopfen zu machen, verliert sie einen
wichtigen Absatzmarke.

Uberzeugungsarbeit muss aber nicht
nur bei den reinen Kosten geleistet wer-
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den. Solange Planer und Installateure im
Zweifelsfall lieber von einer Smart-
Home-Lésung abraten, werden sich die
intelligenten Lésungen nur schwer iiber
den Fachhandel verkaufen lassen. Die
Technik ist da, es fehlen nur noch das
Know-how und die Erfahrungen.

Ausbildung

Was die Ausbildung anbelangt, orten
alle Beteiligten starken Handlungsbe-
darf. Das Berufsbild des Elektroinstalla-
teurs hat massiv an Attraktivitit verlo-
ren. Selten bleiben die frisch Ausge-
bildeten lange der Branche erhalten.
Leider kommt die Anpassung der Aus-
bildungsprogramme nur schleppend vo-
ran. Ein Weiterentwickeln der beste-
henden Berufsbilder scheint fast un-
moglich.

Aus diesem Grund hat SwissGIN, die
nationale Verband der Gebiudeinfor-
matiker, auch ein durchgingiges Bil-
dungssystem mit Grund- und Weiter-

«Mit den bestehenden Berufs-
bildern kénnen die Anforderun-
gen der intelligenten Geb&dude-
technik noch nicht abgedeckt
werden. Darum braucht es neue
Aus- und Weiterbildungen.»
VT Christoph Widler, Prasident bei SwissGIN

bildung ins Leben gerufen. Diese sollen
die Liicke fiir die Generalisten fiillen,
die befihigt werden, gewerksiibergrei-
fend zu planen, realisieren und zu be-
treiben. Dass nach der Umsetzung ei-
nes intelligenten Gebiudes viel Energie
gespart werden kann, ist fir den End-
kunden von der Kostenseite her sehr
interessant.

Fiir das Verstindnis der Zusammen-
hinge zwischen dezentraler bzw. lokaler
Stromproduktion und deren Speiche-
rung braucht es auch die richtigen
Fachleute. Die Elektromobilitit wird
hier eine zunehmend gréssere Rolle
spielen. Dagegen kann man sich mit
Hinden und Fiissen wehren oder eben
zusitzlichen Umsatz erzielen.

Building Information Modeling

Seit gut zwei Jahren ist BIM, das «Buil-
ding Information Modeling» das grosse
Thema in der Bauwirtschaft. Darum
darf BIM auch an der Ineltec nicht feh-

«Fr uns ist der Spagat,
vom gehobenen Handwerk bis
zu den Fachplanern alles
abzudecken eine der grossen
Herausforderungen.»
Armin Kirchhofer, Leiter Ineltec
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len. Wie in der Vergangenheit auch in
diesem Heft schon betont, ist BIM
nicht einfach eine neue Technik, son-
dern verlangt ein Neudenken der Pro-
zesse in einem Betrieb. Ein grosser
Pluspunkt von BIM ist, dass es die
Kommunikation zwischen den Gewer-

ken fordert und unterstiitzt. Pointiert
ausgedriickt kann man sagen, dass die
gute Kommunikation eine zwingende
Voraussetzung fiir BIM ist.

Wie Armin Kirchhofer erzihlt, hat er
schon Eisenleger auf einer Baustelle
beobachtet, die mit dem iPad hantier-
ten und so die Armierungspline um-
setzten. Diverse BIM-Vorzeigeprojekte
in der Schweiz machen klar, wohin es in
der Zukunft geht.

Angste, wonach zu friih zu viele De-
tails geklirt sein missen, sind zwar
nachvollziehbar, aber unbegriindet. Ak-
tuelle Planungssoftware unterstiitzt den
Fachmann tatkriftig beim Einsatz von
BIM-Modellen. Praktisch alle Anbieter

«Wir miissen die Life-Cycle-Kosten
mehr ins Zentrum ricken:

Die Erstellung eines Geb&dudes
kostet nur zirka 20 Prozent der
gesamten Lebensdauerkosten.»
Werner Fehlmann, Head BT Solution and

Service Portfolio bei Siemens

von Bauteilen liefern fiir ihre Produkte
fixfertige BIM-Daten, die bequem in
die eigene Datenbank iibernommen
werden kénnen.

Ein grosses Plus ist die Visualisie-
rungsméglichkeit fir den Endkunden.
Bereits in einer friihen Phase der Pla-
nung, kann dem Baulaien in verstind-
lichen Bildern gezeigt werden, was er
bekommen wird und wie sich die Nut-
zung <«anfithlen» wird. Damit kann
Enttiuschungen nach Bauvollendung
entgegengewirkt und das Vertrauen
einfacher gewonnen werden.

Was die Lebensdauerkosten anbe-
langt, ist die Planung mit BIM ebenfalls
im Vorteil: Dank guter und aktueller
Dokumentation ist die Wartung und
Pflege der Infrastruktur deutlich einfa-
cher und damit die Funktion zuverlissi-
ger. Die Facility Manager kénnen typi-
scherweise das gesamte BIM-Modell in
ihre Software-Werkzeuge einspeisen
und verfiigen von der Erstinbetriebnah-

«Wenn der Fachplaner Mist
plant, kann der Programmierer
daraus nur wenig intelligente

Software schreiben.»

Thomas Rohrer, Prasident bei MeGA

me weg iiber eine gute Ubersicht iiber
alle Gewerke.

Fazit

Die diesjihrige Ineltec in Basel hat sich
tatsichlich neu erfunden und lohnt da-
rum einen Besuch auf jeden Fall. Ne-
ben dem klassischen Messebetrieb mit
allen wichtigen Anbietern auf dem
Schweizer Markt ist das Forum eine gu-
te Gelegenheit neue Konzepte und
Menschen kennenzulernen. Die Zu-
kunft der Gebiudetechnik ist intelli-
gent — seien Sie es auch! ]
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